Direct Sales

Was Dich erwartet:

Bei Canon bewegst Du Dich in einem Umfeld, in dem Du die
Freiheit hast, Neues auszuprobieren und Deine Geschichte
weiterzuschreiben. Dabei unterstUtzen Dich Dein Mentor
sowie Dein Vorgesetzter und férdern Dich, Dein Bestes zu
geben.

+ Das CGP DS liefert Dir einen 360-Grad-Einblick in die B2B-
Welt — von europdisch abgestimmten Product Launches
Uber strategisches Account Planning bis hin zum Verkauf
von neuen Lésungen und Services

+ Du hast die Méglichkeit, die Bedurfnisse unserer B2B-
Kunden kennenzulernen, aktiv bei Kundenprojekten
mitzuarbeiten und die verschiedenen internen
Stakeholder wahrend des ganzen Verkaufsprozesses zu
belgeiten

» Im Services/Professional Services Stage durchl@ufst Du den
Serviceprozess von der Implementierung bis zur Lieferung
und Optimierung der Servicedienstleistungen sowie den
Projektmanagementzyklus im Professional Services von der
Anforderungsanalyse bis zur Projektabnahme

+ Das Programm wird mit einem Finance Stage
abgeschlossen, in dem Du Einblicke ins Controlling erhd&ltst

» Zudem entwickelst Duim CGP Deine Fahigkeiten auch off-
the-job in Trainings und Workshops und bearbeitest
gemeinsam mit den anderen Graduates ein von der
Geschdaftsleitung definiertes Projekt

Was wir von Dir erwarten:

+ Wirtschaftswissenschaftlicher Bachelor oder Master
(Abschluss nicht weiter als 12 Monate zurick)

» Erste Berufserfahrungen, z.B. Praktikum oder Werkstudent

+ Ausgezeichnete Deutsch- und Englischkenntnisse,
Franzdsisch ist ein Plus

» Hohe Kunden- und Dienstleistungsorientierung in
Kombination mit einem zuvorkommenden und
kompetenten Auftreten

* Engagierte und vernetzt denkende Persénlichkeit, die
etwas bewegen und gestalten méchte

Be the director of your life.




